
 
Marketing und Vertrieb 
 

1005 Sales and More – Verkaufen in einer neuen Dimension 
 
Sales and More ist ein innovatives Vertriebskonzept, das die Regeln des Verkaufens auf den Kopf stellt. 
Suchen Sie neue und bewährte Ideen für erfolgreiches Verkaufen? Ob Neueinsteiger oder Verkaufsprofi, das Seminar liefert praktische 
Impulse für Ihre Verkaufsarbeit. Aufbauend auf dem sicheren Fundament bewährter Methoden und Techniken, erhalten Sie konkrete 
Vorschläge zur Erhöhung Ihrer Verkaufseffizienz. 
 
 
Teilnehmerkreis:  
 
Die Teilnehmer erwerben Fach- und 
Verhandlungskompetenz, um im 
Vertrieb beim Kunden zu überzeugen. 
Neben der fachlichen Verkaufs-
Kompetenz wird die persönliche 
Kompetenz gefördert. Neue Impulse 
für optimales Verkaufsverhalten. 
 
Termin: 
 
29.11. – 30.11.2010 Düsseldorf 
 
Zeitplan: 
1. Tag: 10.00 Uhr – 18.00 Uhr 
2. Tag  09.00 Uhr – 17.00 Uhr 
 
Tagungshotel: 
 
Düsseldorf 
Holiday Inn Düsseldorf  
EZ/ÜF € 95,-- 
 
Hotel- und Anreisebeschreibung 
erhalten Sie zusammen mit Ihren 
Anmeldeunterlagen, ein 
Zimmerkontingent steht für Sie zur 
Verfügung. 
 
Teilnahmegebühr: 
 
€ 1.350,-- inkl. Tagungsunterlagen, 
Mittagessen und Erfrischungen zzgl. 
MwSt.  
 
Frühbucherrabatt 
Bei Anmeldungen bis zu 3 Monaten 
vor Seminarbeginn erhalten Sie  
10 % Rabatt  

Inhalte: 
 
� Warum Kunden kaufen wollen 

� Eine optimale Kaufatmosphäre  

     schaffen 

� Kunden-Emotionen besser verstehen 

� Aktiv Zuhören – erfolgreicher     

    „verkaufen“ 

Fragendialoge 

� Wie sich der Kunde Ihre Produkte  

    selbst „verkauft“ 

Einwand (frei) „verkaufen“ 

� Wie der Preis zur Nebensache wird 

 
 

 

Ihr Nutzen: 
 
Die Teilnehmer erwerben Fach- und 
Verhandlungskompetenz, um im 
Vertrieb beim Kunden zu über-
zeugen. Neben der fachlichen 
Verkaufs-Kompetenz wird die 
persönliche Kompetenz gefördert. 
Neue Impulse für optimales 
Verkaufsverhalten. 
 
Methodik: 
 
Das Training wird nach dem Prinzip: 
„Learning-by-doing“ durchgeführt. 
Kurzvorträge, Einzel- und 
Gruppenarbeiten, Rollenspiele mit 
unterschiedlichen 
Schwierigkeitsgraden. 
 
Ihre Experten: 
 
Günter Gerbitz u.a.Trainer der GME 
Schule der Manager 
 
 

  
 
 
 
 
 
Inhouse-Seminar 
 

Noch individueller: Dieses Programm führen wir für Sie auch als 
firmeninternes Seminar an einem Ort Ihrer Wahl durch 

Coaching 
 

Aus Chancen Erfolge machen: Dieses Programm können 
Sie auch als Einzel- oder Kleingruppen-Coaching 
buchen.  

 

 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 


